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Il Presidente Silvestro Muccillo ci racconta la sua
storia. Qui di seguito 1 suoi racconti che continuera a

pubblicare sui social.
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I'mies primi 20 anni di vita...

Nato nel 1945 subito dopo la seconda guerra mondiale, fu veramente triste,
cost mi raccontavano 1 mier 2 fratelli Ravmondo e Daniele pui grand: che
awutavano 1 genitor: nel commercio chiamato "Bottega" dal 51. I prima
giornt di scuola 1l pomeriggio andavo gia da Mastro Gerardo Petrone per
imparare 1l mestiere di sarto. Nel '53 mio padre compro la prima macchina
"Balilla" per andare a_fare 1 mercat net paest vicinu.

Mia madre invece oltre a tutte le
Jaccende di casa con 4 figh com-
preso mia sorella Gina, andava
vendendo per la campagna con la
cesta.

Finato le scuole medie mentre mio
[fratello Danzele se ne ando in Au-

stralia wn cerca di_fortuna, 1 fur
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costrelto a non continuare le scuole superiort e rumanere con 1 mier a la-
vorare sia nel negozio che a_fare lambulante. Periodo difficile per me non
continuare la scuola.

Gli anmi 50 da ragazzi la sera si stava sempre in strada ad attaccar briga.
Infatti ogmi sera a casa era un via var dv mamme a lamentarst per il mio
comportamento aggressivo, specie quando facevamo la guerra tra parco e
paese.

Nel ‘63 ritornato muo fra-
tello dall’Australia, muo

padre acconsenti a far-

mi riprendere la scuola,
cost insieme a mia sorella
Gina miziammo le supe-
riort presso 1l Magistrale

di Benevento viaggiando
col pullman.

Subito dopo pero pensar di compare un pulmino Fiat 9 posti. Questo ct
pernuse di viaggiare ambedue gratis, di pagare le rate e mettermi 50.000
lire da parte ogni mese. Ogni giorno al ritorno da scuola dovevo lavorare
mn negozio, la sera studiare sur libri che mu_facevo prestare dai compagn.
Nel 67 dopo il diploma cominciar subito ad insegnare al doposcuola e
comprar la mia prima macchina, la Guula 1600, colore amaranto... bel-
lissima...

Gia ambizioso, cominciavo a guardare le cose in grande; andavo ad inse-
gnare, unwersita e lavorare insieme ad Antonietla, futura moglie, a stirare
2 prima prodotts in serie, per pot consegnarli in Prazza Mercato a Napol.

IL PRESIDENTE SILVESTRO MUCCILLO
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Crao Amuct,

1 mer primi 20 anni sono stati complicatr e intenst di lavoro, di studi
ed essendo giovanissimo anche di amorr.

Ora pero comincravano glv anni delle decisiont dv vita futura, per cui @
maer genilort cominciavano a tastare le mie intenziont su una eventuale
sistemazione, anche matrimoniale percheé ma rimproveravano di non po-
ter fare “o Sarracino™ a vita (vedi Canzone div Carosone); anche perché
Antonetta, fidanzati da circa 10 anmi, insisteva per il matrimonio...
ma 10 non mi sentiwo ancora pronto.

Alla fine dovettr cedere, cosi 1l 20 settembre 1970 celebrammo 1l ma-
trimonio.

La famigha tutta unita organizzo uno det primi matrimont ad alto
lwello con oltre 300 wnvitatr al ristorante <337 di Benevento, ora chiu-
so. Grande risalto nella popolazione e soprattutto fra gli amict che mi
przzicavano: “vedr Silvestro Sposo?”.

Al nitorno dal viaggio dv nozze in Sardegna comincio la mia vita di
responsabilita di imprenditore anche se continuavo ad insegnare con uno

stipendio di crrca 115.000 lire al mese - un muratore ne guadagnava
50.000 lye.

Comunque subito dopo 1l matrimonio contro la volonta della famigha
restiturmmo le macchine da cucire di proprieta delle ragazze e attrezzai
un laboratorio al pran terreno dell’abitazione con macchinary pur mo-
derna.
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Mentre 1 mier genitor: thotizzavano una sociela fra not figh, 1o invece,

scelst la strada della ditta indiwiduale intestata a mia moglie Antonietta
i quanto 1o ero impegnato con la scuola.

Cosi con 1 regali del matrimonio e la dote dv mia moglie, raggruppar
diect miliont di lore e 1 utilizzar per comprare tessutr per le produzions,
mentre per le spese del matrimonio firmai delle cambiali... cost ini-
ziammo [avventura producendo circa 50 prgiame al giorno. Lintra-
prendenza, la dinamicita e la neccessita dv avere rapporti diretti con le
fabbriche di produzione, mi permettevano di risparmiare curca il 25%
sulle materie prime.

Cosi intraprest 1l primo viaggio al Nord, anche se con un po’ dv timore,
con laereo Super 80. I prima contatt non_furono molto lusinghiers, ebbi
tnvece contatt con un mio coetaneo la sera in un locale notturno.
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M diede appuntamento presso l’azienda familiare una delle pri grand
del Nord. 1l padre Dott. Mario “lonetti, mi accolse con simpatia ¢ ma
diede delle direttive da seguire per essere preso in considerazione in lal
ambienti che avevano in mano 1l mercato a lwello nazionale ed inter-
nazionale con un ritmo di produzione 24/24. Ritornai a casa un po’
deluso, ma con la determinazione di ritornarct convinto di superare 1 tre
punti_fondamentali per avorare tali nuovt rapporta:

1. Chi se

2. Che quota di mercato rappresents

3. Che forza economica hai

E div questo ne parleremo alla prossima...

IL PRESIDENTE SILVESTRO MUCCILLO

‘ Stlvestro Muccillo nasce a Casalbore
(BN) nel 1945. Dopo una breve
espertenza - dal 1967 al 1973 -
quale docente di scuola primaria, nel
1973 decide dv avviare un’attivita
industriale in proprio, supportato
dal sostegno ¢ dall’aiuto della moghe
Resce Antometta (nella foto Silvestro
Mouccillo e Antonzetta Resce).
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1972 la storia

Crao Amuc,

¢ sempre una gioa condividere con vor la mia
storia di imprenditore che spero possa essere
dv esempro a chi si accinge ad intraprendere
un’attiita oggl ancora pw difficile di allora
ma non impossibile. Ebbene, dopo qualche
mese del mio primo viaggio dal Nord 1l dott.

Tonetty mi wnvito a ritornare da lwi a Galla-
rate. Cost oltre alla sua dispomibilita di consegnarma tutta la merce che
poteva servirmu diede la sua garanzia agl altri suot colleght. Per cui fect
glv ordini della merce di mio interesse e cost riempu tutty 1 depositi. Alla fine
della stagione salii a Gallarate con 1 bagaghaio della mia Giula pieno di
buste per spazzatura contenentr soldr dwist per fornitore. Alla consegna di
circa H0 miliona di lire per ognuno con molta freddezza salutavano: “Bene
Muccillo alla prossima...!” senza neanche offrire un caffe. Allora in me
dicevo: all’amima!

Not gul, quando venwa un cliente, oltre alla disponibilita, offrivamo il
pranzo e quant’altro. 1l dott. “Tonetti mi assicurava che per loro era quello
un comportamento normale ma che sarebbe cambiato in positivo col tempo.
A quell’epoca c’erano tante diffidenze verso not del Sud.

Comunque gia le soddisfazion: erano tante... Infatty al ritorno pensai di
trascorrere la notte al Grand’Hotel di Rimini, dwentata nel tempo la mia
tappa preferita. All’epoca era il periodo det film di Fellini giraty nell’interno
dell’albergo dove lui era solito vivere... tutto meraviglioso!

Ritornato giu con tutta quella merce che continuava ad arrware comin-
ciar a pensare di trovare collaboraziont di altri laboratort che potevano
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lavorare per la mia
azienda. In poco tem-
po ne partirono due,
il primo a Benevento
per 1 pantaloni jeans e
il secondo a Grect con

1 prgiamz baby presso
Antonio  Colasanto
collocatore del paese. Cominciarono cosi le consegne settimanali alla praz-
za Mercato di Napoli con il primo furgone. Dopo poco tempo ne apru altre
sia a Casalbore che in Provincia.

Dopo 9 mest dal matrimonio, (allora dovevano passare tanti,
0ggl mvece ne bastano pure poch) 1l 2 giugno nacque la mia
prima figha Milena. In questa fase ebbr molto awto dalla
madre di Antometta, Lucia per accudire la bambina, per cu
mia moglie seguwa le produzioni ed 10 continuavo ad insegna-
re, a dare glv ultima ritocchi di stiro ar prgrama e a segure le
consegne quast giornaliere a Napoli. Per dare piu immagine
all’azienda, pensar di utihizzare 1l nome che mio padre usava
per 1 prodotts sartoriali: “Parigino™ che con il tempo era di-

ventato 1l suo Soprannome. Cosi crear il marchio con la Torre
Laffel div Pariygi “Creaziont Parigine™.

In poco tempo questo marchio creo cosi tanto scalpore che cominciar a
pensare di utilizzarlo anche per prodotts estermi. Mentre tutto questo, ar-
rwo il 31 dicembre (San Silvestro) con una grande festa a casa con gh
amict. Questa fase positiva duro per tutto 1l 1972. All’mizio del 1973
con la guerra tra Israele e 1 paesi Arabi e con Ientrata in vigore della legge

dell’IVA, ci fu un dramma a lwello commerciale...
CONTINUA...
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I primi 6 mest del Dramma Commerciale
Internazionale del 1973

Crao Amac,

siamo nel 1973, a seguito della guerra arabo-

wsdraeliana aumentano v carburanti e di con-

seguenza lutle le merci, viene abbandonato 1l

bollo dv 50 lire per le fatture, indipendentemente

dall’importo e viene istituita "imposta dell’IVA

con una percentuale del 4% sul_fatturato.

1l Caos! Aumentano dalla sera alla mattina le spese generali.

Una miniade di adempiment fecero si che moltissime aziende sia industrialy
che commercialr_furono costrette a chiudere.

A prazza Mercato di Napoli dove operavano @ muer clientr, ¢t fu un corre
cornt per trovare una sistemazione fuort zona, nelle periferie o in zone quast
inaccessibili per non essere rintracciati.

In questa bufera chiusero 33 maet clienti con un mio credito ner loro riguard
di cirea 300 miloni dv lire. Non mu rassegnai, e in pochi giorni riuscu ad
indwiduare tutly 1 nuovt indinizze. Mu orgamizzar e contro la volonta di mia
moglie, insieme a muo fratello Ravmondo col furgone cassonato, con 10 milio-
ni contanty e quant’altro mi sarebbe potuto servire, mi portar net presst della
Maddalena a Napol. Accompagnato da un amico in comune raggiungemmo
i deposito di un certo Esposito sottostante un palazzo antico.

11 titolare come mu vide disse: “Prof. e tu come mar sev venuto fin qui’... Se
¢ per 1l pagamento della merce sistemero tutto nel tempo. No! lo sono venuto
per riprendermu la merce nisposi, facendogly vedere una busta con dentro 10
mulioni” - “Perche’ mu fate vedere tale busta?” - “Il suo contenuto potrebbe
essere tuo....” - “Me volete pigha’ pe fesso?” lo con molta calma ma molto
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determunato gl propost un cambio merce: 1 a 4.
Alla fine lo convinst che gl conveniva accettare... eccezionalmente 1 a 3 e
mezz0. Chiamai muo fratello che attendeva fuori e caricammo oltre 35 maliont
di merce che consegnammo a un cliente molto denaroso.

Per cut alla fine dwento un sistema a tre dove tutti avevano vantaggu.

La sera ct nitirammo a casa con 35 milwone di lire, 1l cliente ne incasso 10,
lanto era tutto utile in quanto era merce che non aveva pagato; mentre 1l
commerciante danaroso, sulla vendita avrebbe guadagnato dal 50 al 100%.
Questo sistema_funziono alla grande per cui ogni sera per oltre un mese mu
riiravo con circa 39 miliont di vecchue lre.

Mentre 10 ero molto contento e molto determinato ad andare avanti, mia Ma-
dre quando m1 ritiravo mi accogheva prangendo perche preoccupata, mentre
mia moghe mi rimproverava di essere un pazzo perché tutto cio era molto
pericoloso, ma 10, imperterrito andar avanti per la strada intrapresa. Alla
Jine con Lultimo cliente un certo “Amato™ col deposito di fronte al Carcere di
Poggioreale rischiai molto... perché era un poco di buono e la zona poco rac-
comandabile. Alla fine pure lu capi che gl conveniva accettare, per cur chiust
il cerchio con tutti 1 33 clientr. Fino a quando non riuscu a sistemare quella
massa di ulile presso banche (non esistevano limity di versamenti) avevo una
paura matta da eventuali ripercussiont malavitose.
Certamente a raccontare tali episodi anche se
sono trascorst 47 anni mi vengono 1 brividi. An-
che perché ero ad un bwio: o perdere tutto e falli-
re, oppure fare tanti soldi da poler continuare con

put tranquillita e con nuovt progetli.
Segut la seconda strada e tutto ando alla grande.
Nel corso dell’anno ct_furono altre novita importanti che cambiarono

il mio percorso dv imprenditore e di vila...
CONTINUA...
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Crist Mondiale ed Epocale 1973

Crao Amucr,

i n. 4 der 10 requisits recita che Cimprenditore
vwe 1 cambiamentu, le crist mondial ed epoca-
[t come momenty positiv e di crescita. Infatt
dopo 1l primo semesty, abbastanza complicato
ma molto positivo sono qui a descriverve il se-
condo. Vuor Uintraprendenza, vuot la passione

con un po’ anche di_fortuna, mentre l’azien-
da continuava a crescere anche con Uaiuto del
grande Tonetti di Gallarate, gia menzionato precedentemente, fur chiamato
per un colloquio di lavoro dal pui grande importatore d’Europa Napoletano
di abbighamento e di materie prima, con uffict gia a quell’epoca a Shanghai e
gia mio cliente. Persona molto scaltra e molto professionale con grandi progetty
Suturi. Nellincontro net suov uffict di Napoli a Piazza Mercato mi presento:
1 camicia da notte ed 1 vestagha di puro lino ricamate a mano tutle stro-
pucciate. La proposta consisteva nello stirarle e confezionarle in scatole molto
belle e molto particolari. Mia moglie nel vederle disse che erano fantastiche
perche ler gia vedeva Ueffetto magico dv quer ricami di cu ler ne era professio-
nalmente addentrata.

Calcolammo 1l prezzo da chiedere. E poiche il tocco finale di stiro era sempre
muo, pensammo di esagerare nel chiedere 5000 mala lire. Prima di entrare
mt baleno [idea di chiedere 15000 mula live (guusto per scherzare). 1l signor
Guanmi mu strinse la mano e mu disse ok. Sono circa 65.000, domant puor
venire a carciarle. Al mio ritorno mia mogle Antonietta rimase esterrefatta...
pensando che scherzassi o che non avesst capito bene. La cosa ando avanti
e cominciammo a consegnare con 1 complimentr del signor Gianni. I giorn
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passavano molto_felicemente immaginando Pultima consegna con il relativo
wmncasso. In quel periodo a volte mi balenavano nella mente brutti pensiert ma
subito m1 rincuoravo conoscendo la forza dell’Azienda. Lavorammo notle e
glorno per far si di consegnare prima del 31 luglho. Finalmente il 27 luglo
mu diede Uappuntamento sia per [ultima consegna sia per il pagamento.
Prima di entrare in ufficio mi tremavano le gambe. Una volla entrato 1l si-
gnor Granni mi mise subito a mio agio, congratulandost per il lavoro, per la
professionalita e per la puntualita in quanto anche lur aveva preso impegni
tassatwi per le consegne.

Con molto garbo mu consegno una busta con un assegno circolare personaliz-
zato del Monte der Paschi di Siena, all’epoca la prima banca d’Italia, di un
muliardo di lire. Arrotondo in positivo di 25 malionr. lo e mia moghe non ct
rendavamo conto, sembrava un sogno! Nev giorni seguenti ero curioso di sapere
Pandamento e 1l prezzo di vendita all’ingrosso. In una settimana vendute ben
oltre la meta. Non potreste mar vmmaginare il prezzo: triplicato croe 50 mila
lire all’ingrosso e 150 mala lire al dettagho. In quel periodo quando ct invi-
tavano ad un evento o ad un matrimonio ct chiedevano come regalo di nozze
almeno un pezzo di quel prodotto. Now, ne regalavamo una coppia consistente
1 camicia da notle e 1 vestagha. Facevamo un figurone! Il tutto si puo ras-
sumere: dalle crist ad occasioni di crescita e di sviluppo. Senza nessun ripen-
samento, mi recar a Napoli per dare in permuta la Giula e per comprare la
Dino Ferrar. M proposero un prezzo speciale se avessi pagato con assegno
crrcolare Cimporto di 250 mulions di
lire. In 15 giorni ma arrwo la n. 33
delle 100 a tratura limitata, color
rosso: uno Spettacolo!!!

CONTINUA...
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Crist = Opportunita

Crao Amuc,

come avele potulo vedere nelle “Storie preceden-
0”1l 1973 ¢ miziato con risvolti molto negativt
per non dire tragict, man mano che siamo andati
avanty s1 ¢ evoluto m opportunita molto positi-
ve. Certamente non sono occasiont automatiche
ma bisogna saperle colprre e sfruttare a proprio

vantaggio. Dopo gl eventi di fine luglio bisogna-
va prendere delle decisions, metlere da parte tutto
quanto di positwo avevo accumulato e continuare a fare 'insegnante ¢ magar
Jimare Punwersitd, abbandonata col matrimonio, oppure proseguire con tutle le
mcognile sia positwe che negatwe per il futuro imprenditoriale. Dopo vari tenten-
namenti, con molto rammarico, decisi di lasciare la scuola, che tanto mi aveva
dato soprattutto a lwello professionale. Certamente questa scelta non fu accettata
bene a lwello familiare, perché all’epoca la sicurezza dello stipendio 117.500
lire al mese era inconcepibile abbandonarlo, ma la mia caparbieta mu diceva di
proseguire la strada dell’vmprenditore. Cosi nel mese div agosto, iniziar a pensare
di mtraprendere la costruzione di una fabbrica ed un viaggio con la Ferrari a
Gallarate. I’ vero che il manto non _fa ol monaco, ma Gazzo! Dopo tanti sacrifict,
con altrettanty pericols, era pure giusto riscattarmu da tuttr coloro che mi avevano
valutato: un semplice e semmar pericoloso piccolo imprenditore del Sud. Quando
arrvar a Gallarate, la prima persona che volli incontrare fu il famoso Tonetts;
i quale mi abbraccio dicendoma: non mu ero shaghato! Set un grande! Dopo 1l
confronto e la condwisione det vart progetts impellents, auspicava per il futuro la
mia partecthazione ad mvestimentr finanziart estert (Svizzera) molto fruttifert,
collaborazione che si ¢ protratta nel tempo. Dopo aver definito gli altri incontr,
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di lavoro con altrettants imprenditors, tralasciando le precedents garanzie del sig
Tonetti, mi masi in viaggio per il ritorno con tappa al Grand Hotel di Rimana.
Net giorni seguenti nonostante gli impegni di lavoro sempre pul pressanti diedy
mcarico al geomelra Salvatore Roberto (gia mio amico) di indwiduare un suolo
wdoneo per la costruzione di una fabbrica per abbighamento esterno ed ntimo.
Dopo pochi mest inizaarono 1 lavor con un contratto di consegna entro il 31 di-
cembre 1974. Quanto avrer voluto condrwidere con tutly quelle belle sensazioni da
briidi nel vedere giorno dopo giorno la realizzazione der mier sogni. In quel pe-
riodo era bello vedere Casalbore un paese cosi bello, cosi vivo, cosi attiwo con lante
piccole attiwita che tutte insieme ruscwano a bloccare Iemigrazione det nostr
concittadimi. Nonostante gli tmpegno sempre pul pressants, :
riusci ad orgamzzare una bella gita autunnale a Venezia
con la famiglha al completo compreso la mia prima figha
Malena (vedr foto). Andando avanti insieme a mia moglhe
creammo sempre pul armonia nell’interno della fabbrica sia

per quanto nguardava [organizzazione del lavoro, sia per
quanto riguardava 'imnovazione degli orart lavorati (facendo orario continuato
per far si che v dipendenti rientrassero prima a casa per le esigenze familiari). 1
nuovt macchinar, sostituiwano spesso alcuni post di lavoro, 1 dipendents venwano
pero sempre prima di ogni altra valutazione tecnologica.

Avendo lasciato I"insegnamento mu dedicar completamente all’azienda creando
tantissuma nuovt prodotty sia per uomo/donna che per bambino/bambina. Rea-
lizzando cosi, campronart sempre pul interessanty per una clentela a hwello Na-
zionale. Negly anna 70 inoltre lo Stato fu molto attento ad emanare leggi a favore
delle aziende del sud. “Tali leggi consistevano non solo mn contributy per 1 nuove
mvestimenti ma anche per le nuove assunziont. Tutto questo concise a pennello
con 1 nostri progetts.

Percio Crist = Oppurtunita. La storia continua.
CONTINUA...
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Nascita della prima azienda Muccillo.

Crao Amucr,

come ho potutto rappresentare nelle storie precedentr: nella vita chi ¢ portato
a segurre 1l proprio destino con serieta e con perseveranza seguendo quelle che
sono le regole basilart imprenditoriali, ha buone possibilita di raggiungere 1
risultatt migliory in ognu settore acquisendo esperienza e professionalita.

Dal 1974 al 1977 furono anm di svolta, facendo crescere le produttivita con
sistemi mar utthzzaty nel nostro settore. Vennero eliminate le grosse calene di
produzione dividendole in tantt “mini gruppr”. Ad ognugno di essi venwa
affidato un prodotto, un esempro per tuttr: un vestito poteva essere fatto con 6
persone producendone massimo700 oppure dividendo analiticamente le va-
rie_fast e con una nuova macchina ultra moderna in 2 persone riusciwano a
produrne 380/400 pezzi. Immaginate che risparma e che prezzi concorren-
ziali riuscivo ad otlenere! Logicamente la mia presenza diventava sempre pi
indispensabile perche seguwo 1 prodotti e quindi lazienda dalla nascita del
modello, all’acquisto della materia prima compreso accessor, alla vendita e
agly incasst. Tutto questo avveniva con un entusiasmo tale che ma portava ad
essere impegnato anche 1l sabalo... tmmaginate la mia Ferrari carica di pezzi
da stampare o ricamare nelle zone della Puglia che all’epoca era dventata la
Cina i ltaha. Bellissimi tempr!!!

St vendeva tutto, non riusciwamo ad accontentare le infinite richieste dev chenty
da Nord a Sud. 1l 1974 fu un anno ancora pui bello per la nascita della
seconda figha Sonia, I’11 di agosto. Per oltre 20 anmi fino al suo matrimonio,
tale data rappresento il punto di incontro di tantissimi amict e amichetts per 1
Jesteggiamenty del compleanno anche perche stando in _ferie avevamo 1l tempo
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per organizzarlo. Intanto 1 lavor: della nuova fabbrica proseguivano a pieno
ritmo. Ultimata Uazienda, dopo una sobria maugurazione alla presenza der
dipendentr, der genitors, del Parroco e di pochi amict intimi, 1nizio questo
nuovo percorso con lante aspettatie e con la vogha dv andare avanti sempre
put spedite.

Netw primu giorne di lavoro gl spazi sembravano cosi grandi che davano la
sensazione di perderst. Non credavamo ai nostri occhi e ce ne volle di tempo
per abituarsi! La nuova Azienda denominata “Emmesse 0937 cioé M.S. =
Muccillo Silvestro, 093 = veste dal neonato all’anziano ultra novantenne.
Fu cosi repentina la crescita e levoluzione del marchio che fummo costretli a
creare det punti di riferimento i tutte le Regioni prima, e subito dopo n tutte
le provincie. Dopo circa due anni di lavoro intenso, pure tale azienda divenne
piccola per cur comiciar a pensare ad un altro ampliamento.

Essendo amaco del proprietario del terreno confinante, trattar lacquisto di un
altro ettaro di terreno, per creare un’altra struttura attigua e la costruzione di
una abitazione pul idonea alla famigha che comiciava a crescere. Insomma
un cambiamento continuo. E cost che ’Azienda nel crescere cosi velocemente
cominciava a dare fastidio sia a concorrenti che a tanta gente.

Comungque 10 cammunavo per la mia strada, senza pensare a nessuno seguen-
do 1l detto: chi tiene puu polvere spara...

CONTINUA...
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Vicissitudini
sindacali-aziendali

Crao Amac,

dopo 1l quesito sulle mascherine, riprendia-
mo la mia storia di imprenditore. I primo
decenmi che va dagli annt 70 agli anm
‘80 molto bellr, molto determinatr e moto
Sruttifers, dopo aver realizzato, per 1 tem-

pt di allora, una bella e adeguata azienda
con relatiwo deposito, con una abitazione
molto grande, 1l tutto precedendo 1 tempr, un bel grorno mi ritrove con una
richiesta del Sindacato div entrare in azienda.

Questo mi trovo impreparato. In sintest alcunt personaggr politict locali con
la collaborazione di alcune dipendenty politicizzate formarono un gruppetto
disponibile ad aderire al sindacato C.G. L. Cosi dopo pochi grorni mu trovar
con la meta det dipendenti in sciopero. Da tener presente, che come ho ben
evidenzialo net vart capiloly di storia precedents, avevo un otlimo rapporto
con tutl, sia relativamente al lavoro sia relatiwvamente alla dispomibilita di
venir wcontro ad ogni loro evenienza. Stipendi sempre pagati con relativr
contributa.

Insomma non vedevo questa necessita, anzi valutavo questa loro presenza
un pericolo per la tenuta dell’azienda. Per diverst giormi Casalbore, all’e-

poca molto popolato, era diventato 1l centro di attenzione a lwello regionale.

Nonostante tutto cio ['azienda continuava Uattivita con la meta der dipen-
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dentv (organmizzandoli in piccoli gruppt cosi come descrittovr precedente-
mente). Diedr pri spazio all’indotto e lazienda prosegui tranquillamente 1l
suo percorso. Ma veniamo a nou: il Sindacato forte del contratto nazionale
di lavoro chiedeva un’assemblea dv un’ora pagata per 1 lavorator: pur non
avendo le adesiont di tutt.

L’azienda non aveva spazi wdoner per utilizzarly a runions, mentre era
Javorevole ad autorizzarll dopo Uorario di lavoro. A seguito dv un lungo
periodo di trattatie, dellintervento degli organt sia Regionali che provin-
cialr (Prefetto), delle varie manifestazion: finanche davanti la Prefettura di
Avellino, autorizzar la prima assemblea. Non_fu una bella situazione con
L dipendenty spaccati in due fra_favorevoli e non. Un aneddoto: alla fine di
una lunga riunione in Prefettura, al Prefetlo che mi chiedeva la firma del
documento risposi: “Queste sono le chiavr dell’Azienda, la metto a vostra
disposizione™.

Insomma cart amici: fu un momento dif-
Sficile. Anche 1 tant emigranti presenti in
quel periodo di ferie in paese, rumasero
esterrefatte difronte a tale situazione, 1m-
maginando una probabile chiusura dell’A-
zienda, con grave ripercussiont per la col-
lettwita essendo un _fulcro importante per
[economua.

Fu un brutto momento per me e per la mia
Jamigha, comunque non ct perdemmo d’animo, andammo n ferie a San
Salvo nella villa acquistata nel 78, con un brutto presentimento, chiudere
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le attwita di Casalbore. Confrontandoct nel frattempo, con 1l nostro com-
mercialista, amico e addentrato nel settore, trovammo la quadra per neu-
tralizzare il Sindacato accettando tutto quanto da loro richiesto. L'errore
nostro_fu quello di non autorizzare immediatamente la riunione richiesta
dal Sindacato, Uerrore del Sindacato fu quello dv agire alla stessa maniera
net confronti di un’azienda del Nord gia sindacalizzata.

La Segreteria Provinciale, anche a seguito di nostra richiesta (per motior
di incompatibilita) sostitui il rappresentante Sindacale. Le riuniont furono
cosi autorizzate, mettendo a loro disposizione anche la documentazione
aziendale.

Dopo aver riscontrato Pandamento regolare dell’azienda sul profilo lavora-
two, contributivo, orary di lavoro al di sotto di quello del contratto compreso
la messa i sicurezza certificata, 1 rapports migliorarono sotto ogni profilo
¢ le maestranze ancor i motwalte ritrovarono Uequilibrio presindacale.
L’azienda ricomincio a correre speditamente come prima.

A seguito di tali vicissitudini, mu sento di dare a tutty glv imprenditors un
consiglo: “Seguate le regole, rispettate sempre la controparte e insieme trove-
rele la quadra per affrontare qualsiast insidia o controversia™ (vedi il punto
4 ¢ 6 der diect requusity per [imprenditore).

CONTINUA...
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Prodotti emergenti

Crao Amucr,

dopo 1l periodo del confronto sindacale che
st trascino con se una serie di problemati-
che 1stituzionalr (vedi confrontt con 1 fun-
zionary comunaly, Provincial, Regionali
e con la stampa) comincia a dedicarmi
completamente all’azienda. 1l mercato
dell’abbigliamento, richiedeva sempre piu
prodotty ecletticy e innovativr e puo sembra-
1e strano. dopo varie prove e confrontt (fra

2 lanty articoly dv abbigliamento e di intimo
da not prodottr) mi venne una strana idea,
ctoé quella di lanciare il pigiama del nonno. Incaricar 1 due rappresentants
del Lazio per orgamizzare una pubblicita su manifestv 6x3 su tutta Roma.
1 tessuto era una flanella rigata con giacca aperta a tre bottonz con relativo
pantalone. Di questo prodotto la richiesta divento sempre puil _forte che per un
lungo periodo fu accontentata solo la chentela del Lazio e della Campana.
Diwvenne una moda il prgiama del Nonno, utilizzato perfino dalle ragazze.
11 tessuto era di puro cotone con righe a canaletti che inalavano molto caldo
sulla pelle. A lungo periodo rimase per moltr anni un pigrama per anzian,
proprio perche erano cald..

1 jeans mvadevano il mercato di tutto 1l Mondo. C"era una concorrenza inim-
maginabile. La Patria era: Trieste, attraverso la quale venivano smistati in
tutta Europa. Le nostre produziont avveniwano a Benevento e provincia con
consegne in tutla Italia. In quel periodo non producevamo prodotti da donna
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ma powche ¢’era molta richiesta di jeans donna mi venne [idea di lanciarne
uno particolare col carré davanty e dietro con lavaggio celeste e consumato con
le pretre. Da un sondaggio interno pracque a tutti 1 collaboratort. “lale model-
lo dwenne un jeans unisex pratico e molto richiesto.

Le lavanderie di jeans, ce nerano
tantissime ma quelle che potevano
fare quel typo di lavaggio particola-
re erano poche, tale era la richiesta
che spesso alcuni titolart di negozi
importanty del Napoletano veniwa-
no il pomeniggio a Benevento per
niirare la produzione di tutto 1l giorno. Non avendo all’inizio concorrenza,
riusciwamo a venderli ad un prezzo molto vantaggioso per nov. In seguito
questo jeans cv permise di miziare a servire anche negozi per abbighamento
esterno donna.

Molte aziende ct coprarono ma nessun cliente ci abbandono, anzi ci invo-
gharono a produrre anche vistiim da don-
na. In seguito anche "alta moda comincio a
produrly, logicamente con accessoristiche di
alto valore e con prezzi esorbitanti. A questo
punto vogho fare delle precisazioni: vedete
che 1l tessuto jeans di base ¢ sempre lo stes-
50 (cotone con circa 1l 5% di elastometro
per dare una mughore vestibilita adatta ad

un jeans unisex). 1l peso varia seconda delle
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stagioni, anche se adesso va di moda 1l peso medio di 11 once per tulte le
stagionz con sfaccettature e stranezze di ogni tipo.

La tela jeans nasce a Genova net prim anmi del 1500. 1 jeans hanno fatto
la storia di intere generaziont e rappresentano ancora oggr icona dell’abbi-
glhiamento casual per eccellenza: indossati prima solo da ragazzi e da giovani
adults, ora 1 pantalont di tela blu, anche se poi con gl anmi sono state intro-

dotte tutte le varianti del caso, occupano un posto negly armadi pressoché di
chiunque.

CONTINUA...
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Crao Amucr,
sembra 1ert quando a meta febbraio a Milano st comincio a parlare di coro-
navirus. Al ritorno in azienda, mi misy subito al lavoro per rendermi utile
alla societa.

Ero convinto che ce Uavremmo fatta perche ltalia nella sua esistenza ha
sempre superalo 1 peggiort drammu. Infatty a distanza di pochi mesi Ultalia
ha ripreso di nuovo a riwwere la normalita di vita anche se con tantissime
difficolta soprattuto economiche.

Oggt pero sono tanto ma tanto triste perche vedo che 1 contagr sono in ralzo
costante: 2844, 345 wn put di 1ert con 27 mort.

Certamente, 1 confronto a cio che succede nel Mondo dobbiamo ritenerce
Jfortunati, ma questo aumento costante mi preoccupa e penso preoccupr tut-
. Alla fine dobbiamo essere forti e reagire con determinazione nel rispetto
del prossimo, del lavoro, der comporta-
menty, della famigha. Solo rispettando
scrupolosamente le direttive del Gover-
no e della Sanita, senza se e senza ma,
riusciremo a lenere a bada questo dan-
nato virus, fino a quando non ct sara il
vaceino.

Raccomando a tutty di tener lontana la
depressione e reagire con ottimismo per-
ché ce la faremo, tutto dipende da no,
dar nostri responsabilt comportamenta.

Sono sicuro che dalla prossima prima-
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vera, con la fine di quest’incubo, Ultalia ripartira alla grande. Senza mai
dimenticare 1 molteplict drammu che questo invisibile virus lascera al mondo
attuale, tralasciamo i questa settimana la seconda meta degli anni ‘80 del-
la mia storna, per parlare di come sta reagendo la classe imprenditoriale di
questo grande paese che ¢ Ultalia. Certamente non ¢ factle per nessun settore.
Una cosa ¢ certa: dovra passare questo lungo periodo. Comunque, da subito,
ogni imprenditore piccolo o grande dovra fare un programma a breve ¢ a lungo
periodo.

Du sicuro, non bisogna mar abbandonare 1l treno in corsa, perche la vita con-
tinua. Relatwamente a tutto cio, sarebbe opportuno tener presente 1 numert
4 ¢ 7 delle 10 regole dellimprenditoria per ampliare gl orizzonti presenti
e futunt. 1l settore dell’abbighamento ha avuto un calo di oltre il 50% per
Pesterno e 80% per la cerimonmia. Mentre si ¢ difeso molto bene con Pintimo,
con 1 prodotty sportive e con la vendita on line. Infatt per la prima volta le
sfilate della moda sono state trasmesse da remoto, senza pubblico specie quello
straniero. La gente oggi ¢ disorientata. Era partita con un po’ di entusiasmo
agl miz1 di settembre, adesso si € spenta di nuovo. Dai, dai! Andiamo avanti!

Sembra impossibile ma adesso gia si comincia a lavorare per 1l campronario
Autunno/Inverno 202 1.

Vedi 1 prima prototupr di puro cashmar della Nazareno Gabriellr.

GIACCA PELLICCIA VOLPE
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11 Presidente con la mogle e le cinque figle.
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Con l'avvento del Presidente Silvestro Muccillo alla
guida della Nazareno Gabrielli si ha il pieno ritorno
alla concezione di Azienda-Famiglia tanto cara al fon-
datore.

Grazie infatti alla Moglie e alle sue cinque figlie la “Fa-
miglia Nazareno Gabrielli” vede garantita la continui-
ta gestionale con I’apporto di idee nuove e moderne.
Non a caso, perseguendo questa filosofia di modernita,
per essere presenti nel marcati nazionali ed esteri ¢ sta-
to avviato un e-commerce in grado di far conoscere ad

un pubblico sempre piu ampio 1 prodotti dell’azienda.

A Milano, la collaborazione con importanti showro-

om permettono al marchio di varcare con successo 1

confini internazionali, sfruttando sinergie che gli per-
mettono di realizzare un Total Look destinato ad un
pubblico ampio e diversificato.
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Stlvestro Muccillo e famigha.
Sotto: Milena Muccillo con Matteo Marzotto e famigha.
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20 SETTEMBRE 2020
Cinquantesimo anniversario
Crao Amac,

oggt ricorre il nostro 50° anno dv Matrimonio. Abbiamo voluto trascorrerlo
con la Madonna di Montevergine.
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"Crao Amact,

mu permetto di elencare 1 10 requisity per imprenditore e per tutti coloro
che pur non essendo tali si possono identificare.

1 Riconosce e valornizza tutti 1 sentimenti e le emoziont che lo awutano a
comprendere le varie situazion..
Tiene in considerazione le opiniont degl altri, ma é anche autonomo e
indipendente.
Realizza 1 progetty in modo originale e libero da condizionamenty po-
sitwe e di crescita.
E adattabile ai cambiamenty di attiita e li vive come momenti positiv
e di crescita.
L curioso anche der pru prccoli dettagl, anche se non si lascia sfuggire
U signaficato "generale" della situazione.
Non vwe le contraddittorieta come negative, come come patrimonio a
cut attingere.
£ aperto alle nuove esperienze, ¢ ottinusta.
£ imprevedibile e non st identifica negly stereotipr.
L competente e sempre pronto ad aggiornarst.

10 E” elastico ner concetts e contrario a tutty 1 typ1 di ngidita.

Nella mia lunga esperienza imprenditoriale oggr mu sento di aggiungere che:

professionalita, perseveranza, ricerca, innovazione, dinamicita e ambizione
sono necessart ma non indispensabili, dipende dai risultats che st vogliono
raggiungere nella vita.

Forza giovam siate ottimusty per 1l vostro futuro e quello der vostri figh".

IL PRESIDENTE SILVESTRO MUCCILLO
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Palazzo Muccillo, Piazza Duomo - Benevento.
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Nel 2002 viene costituita una societa immobiliare che
ha proceduto all’acquisizione e alla gestione di impor-
tanti e prestigiosi immobili nelle zone piu storiche e
belle della citta di Benevento.

La visione aziendale e strategica perseguita in questi
decenni ha avuto diversi riconoscimenti, come la pre-
miazione all’Eliseo a Parigi nel 1989, dove Silvestro
Muccillo ha partecipato tra gli imprenditori di partico-
lare distinzione. Piu recentemente si riporta I'incontro

presso 1l consolato a New York e soprattutto la parteci-
pazione a FORBSLIVE nel novembre del 2017, che lo
ha visto protagonista tra 400 prestigiosi invitati appar-

teneti al mondo della finanza, dello spettacolo e della
moda.

Nel gennaio del 2018 compare una sua intervista sulla
rivista Economy nella sezione “Vita da Manager”.
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Crao Amacy,

n quest’ultimo periodo ho wnterrotto la pubblicazione della mia storia
umprenditoriale in quanto, pensavo e penso, che il mondo intero ¢ preso
cost lanto da questa pandemia, dwentata nel tempo sempre pri diffusa
e pericolosa tanto da cambiare le nostre abitudini, la nostra vita, so-
prattutto privandoct di una grossa fetta di hiberta, che é il pun bel dono
conquistato dai nostri antenati e da tutli not, per cut non inlendo dar
seguito a queste forme di esternaziont personali.

Comungque dopo questa brutta esperienza, che purtroppo non é ancora
Sfimita, dobbiamo abituarct sempre pri a fare v contr con le nuove lec-
nologie sia a lwello privato che imprenditoriale. Infattr non potendo
pua viaggiare, quindi privati del contatto diretto con le persone, tulle le
attiita del nostro gruppo st reggono soprattutto sui rapporty e vendite
online.

In questi periodi prefestivi, la gente si e rwersata in massa nelle strade
principaly di tutte le citta italiane per v regali natalizi, bellissimo da
vedere ma anche pericoloso.

Le aziende in questo particolare momento di crist economica hanno
dovuto provare nuove stralegie per non morire; quindi la vendita online
sta avendo der forty incrementa, infatty il primato mondiale ¢ rappresen-
tato da Amazon, oltre ad altri gruppt internazionali.

Amazon ¢ dwentato ["icona mondiale con mega bast logistiche presentt
wn tutto 1l mondo. Quindi le aziende di tutti 1 settori attraverso le loro
prattaforme possono vendere 1 propri prodotts pagando una percentuale
di curca 18% per pot ricevere 1 cornspettir a 30 gg, puntuali, (cosi
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tutty sono contentr). Infatti anche la Nazareno Gabrielli é presente su
Amazon con tutti 1 suor prodotty compreso quellr der licenziatart.

Pero i questo lungo periodo di pandemia la Nazareno Gabrielli ha
ampliato la vendita con una mega prattaforma online propria, dove
saranno commercializzat, oltre al total-look, tutty gl altri prodotts sia
imtimo che esterno womo/donna e bambino/bambina, risparmiando
circa il 20%, per far si che il consumatore finale possa essere agevolato
con prezzr pul vantagguos.

In sintest questo e il_futuro. Invito gli imprenditori a tenere duro perché
dopo la tempesta c’e sempre 1l sereno. Tutti stanno soffrendo ma con la
consapevolezza che, le intelligenze con le sofferenze, producono
sempre risultati eccellen-
f.

Per cur Vi invito a curio-
sare e/0 acquistare sulla
puattaforma  Nazareno
Gabrielli © cur prodot-
i sono venduli a prezzi
convenientt (dalla fab-
brica al consumatore), in
continuo agglornamento
e con la massima sicu-
rezza sia del prodotto
che del prezzo.

CONTINUA...
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La famiglia
e il regalo piu grande...
Crao Amac,

0ggl vorrer trasmellervi cio che per me rappre-
senta 1l Santo Natale.

Lo spurito del Natale ¢ quel sentimento che mu
spinge, in questo periodo ad aprirmi agh altn,

a quell’ara religiosa che mediante 1l canto di
Natale mu penetra nel cuore.

Quest’anno pero Latmosfera della festa c’e, ma ¢ dwersa dagl altr anm.
Infatty alle solite parole di augurio, gioia e seremita sv aggiunge quella della
“Salute”. Gli addobbi, sia i casa, sia in negozio, sia per le strade pul im-
portantt delle citta, oltre a rappresentare aria giowsa del Natale vogliono
rappresentare la commuita e la speranza di uscire quanto prima da questa
pandemia che ci sta sconvolgendo la vita; sta creando sempre pul disugua-
ghanze sociali che si protrarranno nel tempo.

Oggi 1l mondo ntero st affida alla speranza, con Lawuto del Signore. Infatti
i colore bianco delle palline di vetro, delle lucine, 1l branco con ntarsi d’oro e
di metallo utlhzzato dalla moda attuale, rappresentano un segno di speranza
e di rinascita.

L7, anoltre, un Natale che si porta dietro tante angosce e lutti, una crisi eco-
nomica/sociale che attanagha sempre pui la profonda disuguaghanza fra 1
popoli. Eid infine sara sempre la scienza, la famigha sempre con Paiuto del
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Signore, che ci_faranno superare questo tremendo periodo per cur in seguito
sara solo un ricordo. Questo ¢ oggr!

Guardiamo pero avanti, perché cosi come per 1l passato, la preparazione di
un vaccino durava a volle decenni, adesso ¢ bastato meno di un anno. Cosi
sara anche per la ripresa della Nazione, mettendo in campo gl awuts Europer
a favore di tulte le aziende che decideranno di proseguire per la strada del
cambiamento e dell’adeguamento.

1l mio motto é: quando toglieremo le mascherine, mizieremo 1l nuovo camma-
no...

Augurissimi dv cure a tutty glv Amaice!

CONTINUA...
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Crao Amucr,

0ggl ricorre 1l mio onomastico San Silvestro, una giornata festeggiata da
sempre in tutto 1l Mondo. Quest’anno ¢ triste perche non possiamo runire,
non possiamo abbracciarcy, perche siamo stati privaty della liberta anche se
provvisonia e perche sono venuti meno tantissime vite umane innocent, senza
avere nessun conforto dai propri can.

Pero la vita continua e nov dobbiamo rispettare le regole per difendere la salute
e il futuro delle prossime generazioni. Dar primi anni di vita questa giornata
¢ stata sempre festeggiata a casa con familiar: e sempre tanty, tant amict.
Questo 2020 va cosi, stando solo not con altri 3 familian, col totale di ).
Sono sicuro che ct rifaremo.

112021 sara l'inizio di un grande e continuo riscatto per lavorare e organiz-
zare sempre pul occasiont di divertimento sia a lwello familare che sociale,
perche questa pandemia ci ha insegnato che solo unity st vince. Viva ltaha,
vwa la vita. Sono felice e rassicurato perche oggi pomeriggio in Itala, in India
mattino 1 nostri 37 bambini sono tuth vivi e vegel e frequentano la scuola.

Quanta tenerezza!! L'occasione per ningraziare 1 tantissumi amict che [’anno
scorso in una serata di beneficenza hanno contribuito per la costruzione di
nuove aule scolastiche oggr attiwe.

Ringrazio di cuore tutty gli Amict vicini e lontai. Vedrele che sara bello anche
cost ristretti.
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Malena Muccillo durante I"inaugurazione della scuola realizzata

dalla_famiglha Muccillo in India.
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L'uso e la qualita delle mascherine

Crao Amucr,

i questa puntata ho preferito tralasciare la stora
passata e parlare di quella attuale che mi ha vi-
sto tmpegnato personalmente. 11 13 febbraio 2020
ero alla presentazione del campionario invernale

2020721 a Milano. Nelle riunont post-Camp

fra le righe comincio a serpeggiare la notizia della

pandemia Covid-19 Cinese, con certezza di essere gia presente a Milano e
oltre. Non erano mitizie ufficiali ma ufficiose certe. 1l 14 sera anticipar 1l
rientro per partecipare ad un evento a cui mia moghe teneva tanto “la festa
degli innamoraty™. 11 giorno dopo aggiornai la famigha di questa eventualita
pandemica con prevision disastrose sia relatie alla malattia infettiva, sia al
disastro economico finanziarwo. Consultandomi con amict del settore di M-
lano m1 consigharono di organizzare immediatamente produziont di masche-
rine con relatwe autorizzaziom perche in Italha come nel resto del mondo non
st era preparati ad affrontare una situazione cosi repentina e cost mvasiva.
Immediatamente iiziar ad orgamizzarma, ed in pochi giorm la Nazareno
Gabrell con la collaborazione dell’Azienda storica Muccillo Group convenl
le produziont interne in mascherine. Gli scopr di questo mio interessamento
erano sia quello di rendermu utile per la collettivita sia quello dv difendere 1l
lavoro. Infatti dopo pochi giorni fummo presenti su giornali e rviste a lwello
Nazionale ed Internazionale e sia on-line, come la prima azienda del Sud
specializzata per talt produziont. Le richiese furono immediale e numerose,
sta attrverso le vendite on-line mediante Amazon sia wn loco. La zona indu-
striale dv Benevento dove ¢ ubicata la Muccillo Group fu imvasa da aziende
commerciali e privati per cur fu necessaria la chiusura del cancelly per Uordine
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pubblico. Per cur la vendita fu orgamizzata mediante punti commercial e
canalr on-line. Contribui wnoltre a coprire le esigenze di tantissuma comuni
compreso quello dv Benevento, ospedali, cliniche, case di cura, forze dell’ordi-
ne ed imprese.

L’Azienda in quel periodo, offri in beneficenza tantissime mascherine (sem-
pre cerlificate) nelle zone di sua compelenza compreso a tutli 1 connazionali
di Vinovo. Le mascherine oggr ancora presenti sul mercato sono le seguentu:
chirurgiche ‘I'1 quast tutte alla Protezione civile sono quelle che hanno una
capacita di protezione per un massimo di 4 ore al prezzi di vendita imposto
al pubblico di € 0,50. La Muccillo Group ha sul mercato la chirurgica
11 al prezzo di € 0,50, wnoltre ha una mascherina chirurgica T2 Made
wn Ltaly certificata e brevettata col marchio Europeo CE per un minimo di 7
lavaggr (dopo Lutilizzo di 8 ore ciascuno) col massumo di protezione per se e
per gl altri ad un prezzo politico di € 0,75. Insomma una rivoluzione!!! In
quanto ne occorrono 15 da € 0,50 (€ 7,50) per quella nostra da € 0,75.
Unaltra sempre made in Italy con autorizzazione Munmisteriale triplo strato
con un mumamo di 15 lavaggt testati, al prezzo rivoluzionaro di € 1,75.
Ho 1l dovere morale di rwolgermu alle Regioni ed alle Autorita di competenza
che questt due modell brevettaty e certificatr oltre ad un risparmio economaico
di circa 15 volle, hanno un impatto ambientale di circa 15 volte in meno.
Per cur. se in Italha sembra ne servano circa 11 milardr di pezzi anno, con
questy modellr ne occorrerebbero molto meno di un miliardo. Immaginate nel
mondo!... Le mascherine specialmente quelle monouso servono per proteggere
bocca e naso dal COVID-19, se messe sul braccio una o pia volte e successi-
vamente indossate sul volto anziche proteggere possono infettare.

CONTINUA...
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Quando ricomincia la vita mia, va via la Pandemia

Questo ¢ 1l messaggio che voglo trasmette alle molte mighaia di Amict di
Facebook e Instagram affinche a loro volta venga trasmesso ar loro amict
(vedi catena di S. Antonio).

Ad oggi 1 tante DPCM imposti dal Governo non hanno raggiunto in pieno
gl scopt prefissati se non in parte.

Allora proviamo a fare not
una forte proposta ai respon-
sabily i indinzzo affinche
vemisse concessa la possi-
bilita di aprire da domam
(appena possibile) le scuole,
le attwita tutte, logicamente
escluse quelle che comporta-
no assembramenti anche se
pure quelle potrebbero aprire
con 1l dovuto rispetto delle
regole.

Proviamo a richiedere la no-
stra Laiberta di Vita, perche
i popolo dar bambini agh

anziani, non ce la fa pu,

cost come adesso con la liberta, invece, sarebbe sicuramente pul disponibile
a rispettare tassatiamente le regole che insieme al Vaccino ci riportano man
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mano alla normalita con grandi prospettive di crescita a difesa del lavoro
nelle nuove tecnologie di creativita digitali ecc. ecc.

Dal contagio del covid 19 ct st puo difendere solo rispettando scrupolosa-
mente le regole imposte, ormar conosciute da tutt.

Infatti ol sottoscritto implementando sia a se che a tulte le aziende del gruppo
dirette ¢ indurette sia in Italia che all’estero, 1l rispetto tassativo delle regole
compreso luso delle mascherine, triplo strato I'1 ¢ T2 (prodotte e commer-
cializzate 0824 319356) che proteggono se e chi st ha difronte con lavagg
0 sanificazione lestate per 15 volte e come normale protezione per 50 giorni
e comunque fino al primo strappo, grazie al Signore dallinizio della Pande-
nua a tutl’oggr ne siamo uscily tutl indennu.

Attenzione alle mascherine chirurgiche 1 (E 0,50): devono essere utilizzate
come monouso fino ad un massimo di 4 ore dopo non proleggono né sé stesst,

né chi si ha difronte, quindi possibil contagi.

Duffidate da ogni trasgressione.

CONTINUA...
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Crao Amucr,

questa settimana, a seguito delle ultime disposizions, 1l nuovo DPCM oltre
a ribadure 1l mantenimento della distanza di sicurezza e di evitare assembra-
menty impone obbligo della mascherina anche all’aperto in tutto 1l territorio
nazionale per evitare un nuovo lockdown.

Come a tuttr vor e noto 1l sottoscritto come titolare del marchio Nazareno
Gabriells, fin dall’mizio (febbraio 2020) ha utorizzato la produzione di
mascherine contribuendo alla calmierizzazione det prezzi al pubblico e sod-
disfare le esigenze der consumaton.

Oggi sento 1l dovere di proporre un pacchetto di mascherine certificate dal
Manistero della Salute e CE, sufficients a coprire oltre 3 mest di utilizzo e
comunque a tutto 1l 31 gennao 2021 data della fine emergenza stabilita dal
Governo.

ARTICOLO M004

N.1 confezione di 6 mascherine triplo strato 11, lavabili con acqua e sapone
o sanificabily con alcool o acqua ossigenata, rutilizzabili con la massima
sicurezza per 15 giorny per un minamo di 8 ore giornaliere (copertura 90
giorni) che garantiscono la massima protezione per te e per la persona difronte
a te... ad un prezzo, comprenswo di trasporto, di € 15,00 con un risparmio
di € 75,00, wmoltre st riduce [impatto ambientale di 30 volte.

Se ¢t sono_familiar o amict interessati, possono essere consegnaty in un’unica
spedizione, fino ad un massimo di 10 confezioni al prezzo di € 12,00 ca-
dauna, sempre comprenswo di spese di trasporto.
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ARTICOLO M012

N. 1 confezione di 40 mascherine chirurgiche 1, monouso, che vanno smalltite
nell’indifferenziata dopo lutilizzo massimo dv 4 ore. Continuare ad indos-
sarle oltre le ore previste, costituisce un pericolo per te e per gl altr.

1l prezzo, comprenswo di trasporto, ¢ par a € 15,00. Se ct sono_famihari o
amict interessati, possono essere consegnati in un’unica spedizione, fino ad un
massimo di 10 confezioni al prezzo di € 12,00 cadauna, sempre compren-
swo di spese di trasporto, con un risparmio finale di € 80,00,

Oggi ¢ fondamentale che ognuno di not debba avere comportamenti responsa-
bili per sé, per 1 familiari e per tutty glv alirn.
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Crao Amucr,

come tutts 1 cambiamenti, anche questo dell’orario, mizialmente influisce nel-
la psiche di tutti not. Questo periodo dv Pandemia che ormar sta colpendo
direttamente ed indurettamente tutto il praneta ci fa stare in ansia non sapendo
cosa ct aspetta il giorno dopo. Certamente quando succede una cosa del genere
a lwello planetario sembra che 1l Signore abbia voluto darci una lezione per
tutte le nostre colpe, per 1 nostri comportaments irresponsabili verso la natura.
Speriamo che la maggior parte degl Stati abbiano capito e che prenderanno
tmmediate miziatwe per [inversione di tendenza.

Ma vemiamo a cio che sta succedendo in questt grormi: un qualcosa di gravis-
simo che nessun popolo ¢ riuscito a debellare tranne la Cina che evidentemente
ha la colpa di averlo provocato. Ma una cosa é certa: il Popolo Cinese ne
¢ uscite alla grande ed ¢ unico Paese in cui il Pil cresce e fa crescere tutlo
i settore socio-economico interno della stessa Cina. Non dobbiamo pero di-
menticare che nov stamo 1l primo Paese al mondo per la nostra storia e per 1l
nostro ingegno per cui vedrele che saremo fra v primi ad uscirne anche se le
problematiche ce le porteremo avanti per un po’ di tempo.

Molto dipendera dar nostri comportamenty responsabily e dar nostre Gover-
nanti che dovrebbero parlare tutty la stessa lingua per il bene del Paese, senza
badare a1 sondaggt ed ar propri interesst, per 1l bene di tutts gl Italiani. Non
voglio prolungarma in questo momento particolare, sapendo che, ognuno di nov
sta vwendo questo periodo destabilizzante. Auguriamoct che finisca presto e
che quanto prima ritorneremo alla normalita con la speranza che arrivt presto
il vaccino.
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Corre obbligo di ringraziare 1 medicy, v sanitart tutty e le forze dell’ordine che
ogn1 glorno rischiano la vita per noi. Insomma tutty dobbiamo avere la forza
¢ il coraggio dv andare avanti senza ansia e con [intento di farcela.

Ce la faremo!!

Continua la stona... et ¢ nata Maria Antonzetta, la mia nona nipotina...

Augunissimi ar genitort Francesca e Adriano.

CONTINUA...
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Crao Amac,

quest’oggt penso che un po’ di neve ci abbia fatto bene soprattutto perché la
nostra Repubblica Italiana si ¢ avvalsa della nascita di un nuovo Governo.
Lo dico finalmente, perché cosi come st era ridotto non poteva pul proseguire
e non poteva pw aggravare la situazione Sanitaria, economica e sociale
della nostra Italia e der suot ltalhani. 1l Governo Draght nasce sicuramente
con giudizi positr da parte della maggioranza degl Italiant perché dopo
tantissimi anni nasce un Governo costituito da 23 Mainistri di cur:8 tecnict
e 15 fra tulte le forze politiche escluso Fratelli d’Italia. Importante anche
la presenza di 8 donne.Insomma ha tutte le performance per affrontare
bene questo momento storico molto delicato e problematico. La presenza di
Draghi rappresenta una garanzia per tutti sia a lwello Nazionale che In-
lernazionale. E una figura Emblematica che st ¢ formato e specializzato sul
campo,attraverso ruolt di grande rilievo Istituzionali sia in Banca d’ltalia
che presidente per 8 anni della Banca Centrale Europea con risultaty penso
meguaghabili. Congratulazion: Presidente “Vai avanti come sai _fare tu!”
Da questo momento personalmente sia come imprenditore che come cittadino
mu sento pul tranquillo nel continuare le mie attiwita perché vedo il _futuro
con pul ottimismo per tutty gl Italiana... Nelle pubblicazion precedents v
avevo gid rappresentato che eravamo impegnati con la collaborazione di una
soctela specializzata nella realizzazione di un sito ufficiale del Marchio
Nazareno Gabrielli su una prattaforma logistica personalizzata per la ven-
dita Total look di tutti v prodotti, sia di abbigliamento che di accessor in
tutto 1l Mondo. Da circa un anno ci siamo serviti e ci serviremo ancora della
puattaforma di Amazon, da adesso abbiamo voluto fare questo grande passo
di qualita perché man mano saranno presenti anche tutti ¢ nostri licenziatar:
con 1 relativr prodotty dal neonato/bambino/bambina/uomo/donna/abbi-
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glhiamento casa e tutlo di pul. Spero che con questo invito a visitare 1l nostro
sito_faccia cosa gradita.

Crao amici, sono lieto dv presentarvr il nostro nuovo sito “Nazareno Ga-
brielli, facilmente raggiungibile tramate 1l link nazarenogabriellr.com.
Una navigazione rapida ed intuitiva che vi permettera di_fare v vostri ma-
glort acquasty, nel totale comfort di casa vostra.

Festeggiate insieme a not! Iscrivetevr al nostro portale e in regalo riceverete
un

COUPON di sconto del 15%0, applicabile sul vostro primo ordine.

Modermita, qualita e professionalita per vestire ogni vostro successo.

A presto,
il Presidente Silvestro Muccillo

NazarenoGabrielli
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Il mio punto di vista

Chi pensa che le donne siano da considerarst 1l sesso debole si shagha.

Viwere una vita da donna richiede molta pul forza e determinazione rispetto
a quella dell’uomo, perche deve sempre dimostrare di essere all’altezza del

proprio compito.

Una donna specie in carriera, sa essere dolce e tenera, ma alla stessa maniera

sa essere forte e coraggiosa puu dell’uomo.

Infatt le donne rappresentano la colonna vertebrale della societa, per cur non
possono essere indicale come “sesso debole™ perche sarebbe un’ingiustizia net

loro confronti, anche perche 1l punto di riferimento di ogni famigha, per tutta
la vita, ¢ sempre la donna: donne fatevr valere sempre, comunque e dovunque

nel mondo!!!

VIVA LA DONNA
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Iern.
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Palazzo Muccillo, Piazza Duomo - Benevento.
11 Presidente Silvestro Muccillo con Parch. Massimiliano Fuksas.
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11 Presidente difronte al palazzo della Ifinvest Spa finanziaria
autorizzata dalla Banca d’ltalia - Articolo 106.
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Palazzo Canfe, del 1700, difronte all’Arco Traiano,
nuova sede a Benevento dello showroom Nazareno Gabrielli.
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Primo insediamento 1dustriale degl anni *70.
Resort e Spa Famigha Muccillo.
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